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Lycée Le Verger

Ce BTS forme des techniciens commerciaux dans une entreprise d'assurances

L'activité principale du conseiller clientéle consiste a :
» Informer et conseiller les clients,
» Commercialiser des produits d'assurance et d'épargne
» Gérer l'indemnisation des clients

Les aptitudes :
Go(t du contact, aisance a l'oral, dynamisme, esprit d'initiative, esprit d'équipe, sens des responsabilités

Les compétences développées :

* Maitrise des techniques de vente
 Maitrise des régles juridiques, financiéres et fiscales des différentes opérations d'assurance
* Maitrise de l'outil informatique et des technologies de I'information et de la communication

Les conditions d’accés :

* Baccalauréat technologique STMG,
* Baccalauréat professionnel (Commerce, Vente, GA),
* Baccalauréat général (ES, L, S).

Cette formation en apprentissage ne figure pas dans Parcoursup.

Vous étes intéressé.e par cette formation en apprentissage,

Prenez contact avec le lycée Le Verger a Sainte-Marie

Gilles DUVIVIER — Directeur Délégué aux Formations Professionnelles et technologique

Gilles.duvivier@ac-reunion.fr

Tel 02 62 532060



